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ogrudan satis
isinin sermaye
gerektirmemes,
klasik ticaretin
sikintilarini
tasimamasi, iflas
etme riskinin olmamas,
akill caligildigi zaman

GOk ciddi kazanglar elde
edilebilecedi gibi bir ok
avantajini gorunce “neden
olmasin” diyerek dogrudan
satis isini yapmaya karar
verdik’

Kisaca kendinizden ve ailenizden
bahseder misiniz?

Ben istanbul dogumluyum esim Mer-
yern Hanim Izmir dogumiu. Esimle birlik-
te Iktisat Fakiiltesi mezunuyuz. 3 cocu-
gumuz var biri evli, 3 yasinda da bir to-
runumuz var. Diger ikisi de Universitede
okuyor. izmir'de yasiyoruz.

Dogrudan satis yapmaya nasll
karar verdiniz?

Dogrudan satis isine baslamadan 6nce
istanbulda oturuyorduk ve ben klasik
ticaretle ugrasiyordum. Toptan ve pera-
kende cep telefonu isi yapiyorduk. Klasik
ticaretin kendine 6zgU biytk sikintilari
vardir. Bizde bu sikintilarn en Ust saf-
hada yasadigimiz bir dénemde artarda
vermis oldugumuz bataklardan sonra
iflas ettik. iflas ettigimizde Istanbul K-
clik Camlica'da iki tane dubleks daire, 6
tane normal daire ve 4 tane araba sattik.
Fakat geriye 600 bin dolar borg kalmist.
Cok sikintili glinler yasadik. Bu dénemde
dogrudan satis isi ile tanistik. 3 yil yine
Dogrudan Satis Dernegi tyesi olan farkli
bir firma ile calistiktan sonra, su anda 13
yildir Forever Living firmast ile birlikte ca-
lisiyoruz. Forever Living firmasi ile calis-
maya basladigimizin ilk t¢ bucuk yilinda
iflastan kalan 600 bin dolar borcumuzun
tamamini bu firmadan kazandiklarimizla
odeyip bitirdik. Su anda 550 metrekare-
lik hayalimizdeki evimizi yaptirdik. Glzel
arabalara biniyor, yatinmlarimizi yapabili-
yoruz hamdolsun.

Dogrudan satis ile calismaya karar verdi-
gimiz donemde aslinda tiim ticari kapilar
bize kapanmis gibi gbzikiyordu. Fakat,
dogrudan satis isinin sermaye gerektir-
memesi, klasik ticaretin sikintilarini ta-
simamasi, iflas etme riskinin olmamasi,
akill calisildigl zaman cok ciddi kazanclar
elde edilebilecegi gibi bir cok avantajini
gortince “neden olmasin” diyerek dog-
rudan satis isini yapmaya karar verdik.

Kac yildir dogrudan satis
yapiyorsunuz?
Toplamda 15 yildir, basladigimiz glinden

beri dogrudan satis isiyle full time olarak
calisiyoruz.

Koronaviris siirecinden nasil et-
kilendiniz?

Pandemi dénemine girdigimizde acikcasi
biz de herkes gibi isimiz adina endiselen-
mistik. Fakat saglikli yasam sektortinde
faaliyet gosterdigimizden dolayr pande-
mi ile birlikte Grtinlerimize olan talep cok
ciddi oranda artty, cirolarimiz yUkseldi.

Bir cok firma gibi biz de bu dénemde
zaten yillardir devam ettirdigimiz online
calismamizi %90 oranina cikardik.

Canli is sunumlari, Grtn egitimleri, bire-
bir gbrtismeler, video konferanslar, ozel
egitimler, genel egitimler, workshoplar
bu dénemde yaptigmiz online calisma-
lar arasinda yer aliyor.

Ayrica, yine bu dénemde ekiplerimizin
ihtiyac duydugu egitimleri ve sahada
karsilastiklar sorulari kisa videolarla on-
lara ulastirdik.

Beraber galistiginiz sirketten ne
tar egitimler aldiniz?

Forever Living bizlere yilda iki kez global
egitim imkani sunuyor. Biz de 13 yildir
diinya genelindeki girisimcileri icin du-
zenlemis oldugu 20 den fazla egitime
katildik. Bu egitimlerde, Yonetim Kurulu
Baskanr’ndan ve Uyelerinden, TOP giri-
simcilerden, uluslararasi is koclarindan,
kisisel gelisimcilerden, Grinlerimizin AR-
GE calismalarini yapan bilim adamlarin-
dan, uzmanlardan ¢zel egitimler aldik.
Yine Turkiye'de de, hem teknik hem de
motivasyon icerikli cesitli egitimler aldik.

Ozellikle pandemi siirecinde Forever
Living de online egitimlere cok 6nem
verdi ve gerek TOP girisimcilerden, ge-
rek Yonetim Kurulu Uyelerinden ozel
egitimler, hem bize hem de tiim Forever
Girisimcilerine online canli olarak sunul-
du.

Sizi dogrudan satis sektérinde
kalmaya neler motive ediyor?

Dogrudan satis isinde gercek 6zgtirliik
vardr. Istediginiz zaman, istediginiz ver-
de, istediginiz kadar, istediginiz kisilerle
calisabilme  6zgUrligl  bizi  dogrudan
satis isine bagliyor. Bununla birlikte,
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Dogrudan
satis isinde
gercek
0zgurluk
var

akill calisildigl zaman klasik islerde elde
edilemeyecek kadar yiksek gelirlere ula-
sabilirsiniz. Ayni zamanda sadece siz ka-
zanmaz, ekip arkadaslariniza da cok ciddi
gelirler kazandirabilirsiniz.

Yine isimize bizi baglayan etkenlerden
bir tanesi de, gerek Urtnlerimizi kulla-
nanlardan gerekse isi dgrettigimiz kisi-
lerden aldigimiz dualar ve tesekkurler...
Ozellikle basarma potansiyeli olan fakat
bunun farkinda olmayan kisilerde far-
kindalik olusturarak basarmalarini sag-
lamak, basari hikayelerinin icinde olmak
cok glizel bir duygu...

Bu arada gezmeyi de cok seviyoruz.
Dogrudan satis bize dinyayi gezdiriyor,
tatiller seyahatler hediye ediyor. Yeni
kdltGrler yeni dostluklar... 13 yildir Fore-
ver Living firmasi ile birlikte 40’tan fazla
Ulke 60'tan fazla dinya sehrini gezmek
nasip oldu hamdolsun.

Dogrudan satis yapmanin zor
yanlari nelerdir?

Her sektorde, her is dalinda oldugu gibi
dogrudan satisinda bir takim zorluklari
var. Ama diger islerle kiyaslandigl zaman
bu devede kulak misali kalir.

Genel olarak degerlendirecek olursak,
bu iste sabir cok 6nemli. Belirlenen he-

deflere  hemen ulasilamayabilir. Sabir
gostererek, fakat calismaya devam ede-
rek bu hedeflere adm adim yUrimek
gerekiyor. Sabirsizlk gosteren  kisiler
farkll yollar aramaya basladigl zaman
plandan saparak hedeften uzaklasabili-
yorlar.

Yine dogrudan satis isinde istikrarl ca-
lismak cok 6nemlidir. Bir glin calisip, (¢
glin calismamak, ya da plana sadik kal-
madan calismalari istikrarsizlastirmak da
bu isi zora sokmaktadir.

Sektorel bazda bakbgimiz zamanda,
sektdrde Dogrudan Satis Dernegi yesi
olan firmalarin disinda bir takim saadet
zinciri tarzi calisan firmalar da, insanlarin
dogrudan satis isine bakis acisina olum-
suz etki yapmaktadir. Son zamanlarda
bakanhgimizin da almis oldugu tedbir-
lerle saadet zinciri firmalari toplumdaki
itibarlarini oldukca distrmaistir.

Dogrudan satis sektorine
girmeden 6nce satis ve
pazarlama konusunda egitim
veya calismaniz oldu mu?

Esimle iktisat fakdltesi mezunuyuz.
Doksanliyillarda fakUltede okudugumuz
pazarlama egitimini saymazsak satis ve
pazarlama konusunda bir egitimimiz ol-
madi.

Neden tiketiciler dogrudan satis
yoluyla Urin alsinlar, perakende
satis noktasindan almak daha
kolay degil mi?

Bu soruya kiyaslama yaparak cevap ver-
mek istiyoruz.

Dogrudan satisla Urlin alan bir kisi sati-
caisi tarafindan takip edilir, sonuclar daha
nettir,

Klasik satis yontemleriyle yapilan satis-
larda ise sadece satis vardir, takip yoktur.

Dogrudan satista, satisin pesinden dost-
luk gelir,

Klasik satis yontemlerinde ise sadece
satis vardir.

Dogrudan satista sonuclar anlatilir ve
kisi gercek sonuclari satin alir.

Klasik satis yontemlerinde ise Griinin
ozellikleri on plana cikarilir.

Dogrudan satista  Grtndn, kalitesine
odeme yapilir,

klasik satis yontemlerinde ise yapilan
o6demenin icerisinde reklam ve satis
zinciri 6demeleri mevcuttur. Bunun da
fiyati oldukca yUkseltir. Dogrudan satis
Grdnleri, klasik satis yontemlerine gore
daha ekonomiktir.

Dogrudan satista kisiye ilham verilir,
ardn: kullanimi motivasyonla baslar ve
sonuclar daha net olur. Klasik satis yon-
temlerinde ise ikna etme yontemleri
kullanilir, Grin kullanimi devam etme-
yebilir. Dogrudan satis ile GrGn alan bir
Kisi, zamanla firmanin ailesine katilabilir,
kazanclar elde etmeye baslar.

Klasik satis yontemlerinde ise sadece
mUsteri olarak kalir.

Son olarak bu sektore kullanici
veya girisimci olarak girmek
isteyenlere ne sdylemek
istersiniz?

Su anda dUnyadaki ekonomik sistem
geregi, insanlarin %951 gercekten ha-
yallerine ulasamiyorlar ya da ulasmakta
cok zorlaniyorlar. 25-30 yil calisip emekli
olduktan sonra, 10-15 il daha calismak
zorunda kalinan bir sistemle, insanlar
sadece belki bir ev, bir araba sahibi ola-
biliyorlar.

Halbuki, dogrudan satis islerinde akillica
yapilan 5 yillik siki calisma ile hem gercek
hayallerini gerceklestirebilirler, hem de
sonrasinda istedikleri hayat yasayabilir-
ler.

Dogrudan satis isi birkac aylik, bir kac
yillik, sezonluk bir is degil, dGmurlik bir
istir. Calismaya baslanilan dogru firma ile
bir aile olup, dostlarla birlikte gelecege
glivenle adimlar atilabilir. Eger hayalleri
olanlar varsa ve su andaki mevcut isle-
riyle bu hayallerine ulasmayi cok zor ya
da imkansiz goriiyorlarsa, o zaman dog-
ru bir dogrudan satis firmasi ile hayalleri
icin hemen calismaya baslayabilirler.





