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Kisaca kendinizden bahseder
misiniz?

Bekar, annesiyle yasayan 40 yasinda bir
kadinim. AVON hayatimda ciddi anlam-
da on planda. Ayni zamanda, Avon di-

sindaki zamaninda ev isleri ile ilgilenmeyi
seven titiz bir kadinim.

Dogrudan satis yapmaya nasil
karar verdiniz?
Bir arkadasimin sen de satis yapmak is-

temez misin diyerek Avon'u tavsiye et-
mesi Uzerine; ne kaybederimki diyerek

basladim.

Kag yildir dogrudan satis
yapiyorsunuz?
18 yildir.

Koronaviris sirecinden nasil
etkilendiniz?

Ben normal zamanda kapi kapi dolasip,
Urtnlerimi godstererek satan bir temsil-
ciyim. Korona strecinde tanitimlarimi
yapamadim, kimsenin evine gidemedim.
Ancak, vyillardir oturmus mdsterilerim
var, onlarla Grinlerimi sosyal medyadan
ve whatsappdan paylasarak, telefonla
iletisim kurdum ve satislarima devam et-
tim. Gelebilecek olan misterilerimi evi-
me davet ettim. Cok evham yapmadim
ancak temizlige cok 6zen gdsterdim, be-
lirtileri strekli takip edip sagligima dikkat
ettim. Musterilerimin Grtin konusunda
bana cok glivendikleri ve tavsiyelerim-
den cok memnun kaldiklarricin yine ayni
sekilde satisimi yaptim.

Beraber calistiginiz sirketten ne
tar egitimler aldiniz?

Uriin egitimleri, cilt bakim egitimleri.

Sizi dogrudan satis sektériinde
kalmaya neler motive ediyor?
Benim icin  dogrudan satis demek

AVON demek. Avon'un saglikli ve gu-
venli olmasi beni bu sektorde kalmaya

motive etti. Ozellikle, cilt bakimi alanin-
da hem benim hem de mUsterilerimin
cok giizel sonuclar almasi beni AVON’a
daha cok bagladi. Ayni zamanda hediye
Uriin almak ve aldigim hediyelerin kalite-
li ve kullanislh olmasi da beni cok mutlu
ediyor.

Dogrudan satis yapmanin zor
yanlari nelerdir?

Ben daha cok urlinlerimi gostererek ve
numune vererek satiyorum o yizden
cok fazla zorlanmiyorum. Ancak, Griin-
leri cok lyi tanimayanlar ve katalogtan
satis yapmaya calisanlar icin gelen Griin-
den memnun kalinmamasi veya bek-
lentiyi karsilamamasi gibi bir durum s6z
konusu olabiliyor, bu da Urtn iadesine
sebep oluyor. O yUzden, yardimcr mal-
zemelerle calismak cok Gnemli.

Dogrudan satis sektorine
girmeden 6nce satig ve
pazarlama konusunda egitim
veya ¢alismaniz oldu mu?

Hayir

Neden tuketiciler dogrudan satis
yoluyla Uriin alsinlar, perakende
satig noktasindan almak daha
kolay degil mi?

Artik kadinlarin cogu calisiyor ve carslya
gidip gezip Urlin secmek icin yeterli za-
manlart olmuyor. Biz, kadinlarin kapisina,
hatta gerektiginde isyerlerine hizmet
gotlrtyoruz.

Son olarak bu sektore kullanici
veya girisimci olarak girmek
isteyenlere ne sdylemek
istersiniz?

Sakin korkmasinlar. Klctik de olsa bir
yerlerden baslamak cok degerli. Emek
olmadan yemek olmuyor. Hem dost
hem sosyal cevre kazanacaklar. Avon,
kisinin sosyallesmesiyle birlikte dzglive-
nini de arttinyor. Ben AVON'la kendimi
buldum, onun sayesinde giremedigim
yerlere girdim, gidemedigim yerlere git-
tim. Surekli bir seyler égreniyorum. Bir
de Ustline para kazaniyorum. Hayatta
durmak diye bir sey yok hep ILERI!



